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Im 1. Halbjahr war das Investment-
geschehen an den Top-7-Standorten
weiterhin sehr selektiv. Regional
pragten vereinzelte Grofsabschliisse
das Transaktionsvolumen. Die
Burovermietungsmarkte zeigten
ebenfalls eine differenzierte
Entwicklung. Moderne, nachhaltige
Flachen in zentralen Lagen werden
weiterhin solide nachgefragt. Aufgrund
der wirtschaftlichen und geopolitischen
Unsicherheiten halten sich aber viele
Unternehmen bei Anmietungen zurtick.

Markus Miiller
Geschaftsfiihrer

und Sprecher von GPP
Anteon Immobilien

GPP. EIN NETZWERK MIT PERSONLICHKEIT.
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TRANSAKTIONSVOLUMEN [Mio. €] 1.000 835 1.000 250 303 40 900 4.329 INVESTMENT

GGU. VORJAHR [%)] 27 -35 308 -17 47 -33 2 14
ANTEIL INTERN. INVESTOREN [%)] 39 35 20 32 23 0 9 26
ANTEIL ASSETKLASSE BURO [%)] 34 39 31 20 62 60 45 38
SPITZENRENDITE BURO [%] 4,50 4,40 4,50 4,40 4,80 4,60 4,30 4,50
GGU. VORJAHR [%-Pkt.] 0,00 0,10 0,00 0,00 0,20 0,10 0,10 0,07
SPITZENRENDITE GESCHAFTSHAUSER [%] 4,10 4,40 4,40 4,00 4,30 4,10 4,00 4,19
GGU. VORJAHR [%-Pkt.] 0,00 0,00 0,00 -0,40 0,00 0,00 0,50 0,02
SPITZENRENDITE LOGISTIK [%] 4,70 4,50 4,40 4,60 4,50 4,70 4,50 4,56
GGU. VORJAHR [%-Pkt.] 0,20 0,10 -0,20 0,20 0,00 0,20 0,00 0,07
FLACHENUMSATZ [m?] 186.000 361.000 93.800 80.000 169.800 56.500 346.000 1.293.100
GGU. VORJAHR [%)] -14 52 7 27 -53 -42 34 6
@-MIETE [€/m? mtl. netto] 21,80 28,50 22,10 20,50 27,10 17,90 26,50 -
GGU. VORJAHR [%] 0 2 14 -11 -11 -15 2 -
SPITZENMIETE [€/m? mtl. netto] 37,00 47,30 44,70 33,00 56,00 37,00 56,70 -
GGU. VORJAHR [%] 4 7 6 -3 10 0 5 -
LEERSTAND [m?] 1.049.500 1.958.000 933.200 538.000 1.502.800 603.500 2.232.500 8.817.500
GGU. VORJAHR [%)] 19 12 -1 17 0 11 10 7
LEERSTANDSQUOTE [%] 7,2 8,9 11,9 6,5 13,0 7,0 9,4 9,1
GGU. VORJAHR [%-Pkt.] 1,1 1,0 0,4 0,9 0,2 0,6 0,8 0,7
FERTIGSTELLUNGEN 2026+2027 [m?] 192.000 1.042.000 145.100 195.000 421.900 66.700 625.000 2.684.000
VORVERMIETUNGSQUOTE [%] 69 44 40 81 61 32 47 51

»

Transaktionsvolumen lber Vorjahresniveau:
4,3 Mrd. € (+14 % ggi. Vorjahr)

Spitzenrendite von Biiroimmobilien leicht
angestiegen: 4,50 %

Spitzenrenditen der verschiedenen
Assetklassen verbleiben auf dhnlichen Niveaus
- insgesamt leichte Anstiegstendenzen

Biiro ist die am starksten gehandelte
Assetklasse: 38%

BUROVERMIETUNG

Flachenumsatz leicht unter Vorjahresniveau:
1,3 Mio. m? (-6 % ggii. Vorjahr)

Leerstandsquote nochmals gestiegen: 9,1%
(+0,7%-Punkte ggii. Vorjahr)

Unterschiedliche Entwicklung der
Durchschnitts- und Spitzenmieten an den
Top-7-Standorten

Vorvermietungsquote uber alle Standorte
flir 2026/2027 bei rund 51 %

Diagramme >> Quelle: German Property Partners (GPP)
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STUTTGART

TOP-10-TRANSAKTIONEN

DUSSELDORF ,,DEIKER HOFE*
Danziger Strafle 109-111/Herma-Kording-Strale 2,2e, 4-5
Kaufer:  HIH Invest

Verkaufer: Black Horse Properties

DUSSELDORF ,,DREISCHEIBENHAUS* ca. 240 Mio.
Dreischeibenhaus 1

Kaufer:  HIH Invest

Verkaufer: Black Horse Properties

MUNCHEN ,,ALTE AKADEMIE* ca. 180 Mio.

Neuhauser StraRe 8-10
Kaufer:  OPES Immobilien/Heinz Hermann Thiele Stiftung
Verkaufer: Signa (Insolvenzverwalter)/Freistaat Bayern

DUSSELDORF ,,THE TUBE“
Reisholzer BahnstralRe 39
Kaufer:  Frasers Logistics & Commercial Trust (FLCT)
Verkaufer: Frasers Property Limited (FPL)

MUNCHEN BUROIMMOBILIE
Prinzregentenplatz 7-9

Kaufer:  Conren Land
Verkdufer: Union Investment

ca. 250 Mio.

ca. 170 Mio.

ca. 167 Mio.

HAMBURG ,,ALSTERHAUS* >150 Mio. €
Jungfernstieg 16
Kaufer:  Schoeller Group/Versorgungskasse

Verkaufer: Signa Gruppe (Insolvenzverwalter)

BERLIN ,,BERLIN DECKS* >100 Mio. €
Friedrich-Krause-Ufer 16-21

Kaufer:  Swiss Life

Verkaufer: BCP Friedrich Krause Ufer

HAMBURG ,,FLOW* >100 Mio. €

Deelboge 19
Kéufer:  Bayerische Hausbau Real Estate
Verkaufer: Bayerische Hausbau Development/Matrix

KOLN ,,DEUTZ-AREAL“
Nordlicher Teil

Kaufer:  Institutioneller Investor
Verkdufer: Gateway Real Estate

ca. 80 Mio. €

FRANKFURT ,,FIFTY AVON*

Mainzer Landstrafte 50

Kaufer:  DZ-Bank

Verkaufer: Starwood Capital/Cells Property

VERTRAULICH

A

GERMAN
PROPERTY
PARTNERS

INVESTMENT - AUF DEN PUNKT
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Transaktionsvolumen liber Vorjahres-
niveau: 4,3 Mrd. € (+14% ggu. Vorjahr)

Entwicklung des Transaktionsvolumens

an allen Standorten sehr unterschiedlich:
Dusseldorf (+308 %) | Frankfurt (+47 %) |
Hamburg (+27 %) | Miinchen (-2%) | Koln (-17 %)
| Stuttgart (-33%) | Berlin (-35%)

Diisseldorfund Hamburg teilen sich den
Spitzenplatz beim TAV:

Hamburg (1,0 Mrd. €) | Duisseldorf (1,0 Mrd. €)
| Miinchen (0,9 Mrd. €) | Berlin (0,8 Mrd. €) |
Frankfurt (0,3 Mrd. €) | Koln (0,3Mrd. €) |
Stuttgart (0,04 Mrd. €)

Blirommobilien starkste
Assetklasse: 38% (2025: 36 %)

Spitzenrendite Biro leicht angestiegen:
Frankfurt (4,80%) | Stuttgart (4,60 %) |
Hamburg (4,50%) | Diisseldorf (4,50%) |
Berlin (4,40%) | K&In (4,40 %) | Miinchen
(4,30%)

Internationale Investoren zuriickhaltend -
Anteil: 26 % (+1 %-Punkte ggii. Vorjahr)

Trotz der positiven Halbjahresbilanz im Vor-
jahresvergleich bleibt das Marktumfeld heraus-
fordernd. Fiir den Jahresverlauf wird aufgrund
teils gut gefiillter Pipelines mit leicht steigender
Transaktionsdynamik gerechnet. Gleichzeitig
bleiben die geopolitischen und konjunkturellen
Rahmenbedingungen ein Unsicherheitsfaktor.

Diagramme >> Quelle: German Property Partners (GPP)
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TOP-10-VERTRAGE FLACHENUMSATZ

inkl. Eigennutzer

BUROMARKT - AUF DEN PUNKT

MUNCHEN ,,TUCHERPARK* 21.500 m? HAMBURG ,,MSC ZENTRALE* 13.000 m? Flachenumsatz leicht unter Vorjahresniveau:
JetBrains MSC Germany (Eigennutzer) 5-Jahres-Mittel (2021-2025): 1,3 Mio. m? (-6 % ggii. Vorjahr)
Am Tucherpark 12 Stockmeyerstrale ca. 2,8 Mio. m?
foootoossesees PROGNOSE Berlin mit hochstem Flachenumsatz:
MUNCHEN ,,AN DEN BRUCKEN* 21.300 m? BERLIN ,,B‘ELLA BERLIN* 12.000 m? Berlin (361.000 m?, +52%) | Miinchen
E.ON Strabag (346.000 m?, +34%) | Hamburg (186.000 m?,
Landsberger StraRe 84-90 Ella-Bawrowski-Strafe 32-38 -14%) | Frankfurt (169.800 m? -53%) | Koln
oo 2 - (1 2 -
FRANKFURT ,,FIFTY AVON 20.800 m? MUNCHEN ,,AER* 10.000 m? e Bt o 22|
DZ-Bank (Eigennutzer) nxp Semiconducters Stuttgart (56.500 m?, -42%)
Mainzer Landstrale 50 Fritz-Schéffler-StraRRe 9 .. . .
. Leerstandsraten gréf3tenteils gestiegen:
E %
BERLIN ,, HAINWERK® 19.000 m? BERLIN ,,EDGE FRIEDRICHSPARK 9.000m? $ Koln (6,59%) | Stuttgart (7,0 %) | Hamburg
JetBrains Commerzbank = (7,2%) | Miinchen (8,8 %) | Berlin (8,9%) |
Revaler Strale 2 Wriezener Karree 15 2026 Dusseldorf (11,9%) | Frankfurt (13,0 %)
DUSSELDORF ,,ONE PLAZA“ 17.300 m? HAMBURG ,,N50“ 8.600 m? Durchschnittsmieten mit sehr gemischter
KPMG AG InnoGames Entwicklung - Spitzenmieten groftenteils
Karl-Arnold-Platz 1a NordkanalstraRe 50-52 stabil oder weiter gestiegen

Vereinzelte GroRabschliisse, vor allem in
Berlin und Miinchen, sorgten an den Top-7-
Mérkten fiir ein Ergebnis knapp unterhalb
des Vorjahresniveaus. Das Marktgeschehen

56,70
56,00 13,0%

LEERSTANDSRATE

DURCHSCHNITTSMIETE SPITZENMIETE

mil. nettokalt mil. nettokalt - 11,9% blieb aber vielerorts verhalten. Moderne,
29,30 28,50 45,50 44.70 9,4% nachhaltige und zentral gelegene Flachen
21,10 42,00 Si1% 8,9% treffen weiterhin auf eine solide Nachfrage.
24,50 ’ o — 7,5% Yoo Viele Unternehmen zeigen sich jedoch auf-
22,10 37,00 6,5% it
2170 33,00 » grund der geopolitischen Verwerfungen
20,50 Je10 4,3% und des makrookonomischen Umfelds sehr
i;zgg 17,90 ggigg 3.3% zurlickhaltend. Fiir 2026 kann von einem
16,00 ' 3,2% Flachenumsatz im Bereich des Vorjahres-
i3 E ) niveaus ausgegangen werden.
£ 201 202 2023 2024 2025 2026/Q2 2 2021 202 2023 2024 2025 202602 £ 202 2022 2023 2024 2005 2026/Q2
BERLIN DUSSELDORF FRANKFURT KOLN MUNCHEN STUTTGART

Diagramme >> Quelle: German Property Partners (GPP)
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TRANSAKTIONSVOLUMEN HAMBURG - AUF DEN PUNKT

Mot !

4

Transaktionsvolumen: 1,0 Mrd. € (+27 %

SPITZENRENDITEN

Private Investoren und Family

Offices waren erneut die aktivste
Kaufergruppe. Insbesondere wurde im
CBD investiert, wo stabile Ertrage und
vorhandenes Mietsteigerungspotenzial
fiir Sicherheit sorgen.

Jens Mollenhauer
Referent Research
Tel. +49 40 350 802 231

j-mollenhauer@grossmann-berger.de

TRANSAKTIONSVOLUMEN

inMrd. €

PROGNOSE

AUSGEWAHLTE TRANSAKTIONEN

ggl. Vorjahr)

¥

Bliroimmobilien Spitzenreiter unter den
Assetklassen: 34%

X

Logistikrenditen angestiegen: Biiro-
immobilien 4,50 % (+0,0%-Punkte) |
Geschéftshduser 4,10 % (+0,0 %-Punkte) |
Industrie- und Logistikimmobilien 4,70 %
(+0,2 %-Punkte)

¥

Grofte Transaktion des Jahres: Alsterhaus,
Jungfernstieg 16 - liber 150 Mio. €

¥

Starkste Kaufergruppe: Private Investoren/
Family Offices (22 %)

¥

Starkste Verkadufergruppe: Offene Im-
mobilienpublikumsfonds und Borsen-
notierte Immobilieninvestment-AG/REIT
(23 %)

Auslandische Investoren deutlich aktiver:
39 % (+21%-Punkte ggi. Vorjahr)

¥

Nettoanfangsrendite nach Assetklassen 4% " .
a0 9% " S’S:gsf;rrigtggllj: > 150 Mio. € » Die Anzahl an Transaktionen hatim
S — 4:50 Kaufer:  Schoeller Group/Versorgungskasse 1. Halbjahr deutlich zugenommen. Haupt-
4,10 BURO Verkaufer: Signa Gruppe (Insolvenzverwalter) sachlich im kle.inen bis l:n.ittleren Preis- .
4,10 LOGISTIK ,, FLOW¢ > 100 Mio. € ﬁ(.egment.ab. Die geopolltlﬁche Lage.‘ und.dle
MISCHNUTZUNG Deelbége 19 juingste Zinsentwicklung fiihren weiterhin
HOTEL Kaufer: Bayerische Hausbau Real Estate zu viel Unsicherheit und ZurUckhaltung. Fur
SONSTIGE Verkaufer: Bayerische Hausbau Development/Matrix 2026 wird insgesamt ein Ergebnis leicht tiber
,,DEUTSCHE BANK® vertraulich dem Vorjahresniveau erwartet.
2025  2026/Q2 Alter Wall 37-53/Adolphsplatz

BURO GESCHAFTSHAUSER

30%

Kaufer:  Art- Invest Real Estate
Verkdufer: Vertraulich

Diagramme >> Quelle: German Property Partners (GPP)
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M . / FLACHENUMSATZ HAMBURG - AUF DEN PUNKT A
Dm inkl. Eigennutzer

» 186.000 m?- Flaichenumsatz sinkt signifikant
(-14 % ggi. Vorjahr)

Im 2. Quartal wurden einige groRvolu- PROGNOSE

mige Vertrage vermittelt. Hauptsachlich
spielte sich das Marktgeschehen jedoch
im kleinen und mittleren Flachenseg-
ment ab. Die unsicheren wirtschaftlichen
Perspektiven schlagen weiterhin auf den

Blromarkt durch.
Anna Martens
Referentin Research
Tel. +49 40 350 802 615
a.martens@grossmann-berger.de

¥

Weniger GroRabschliisse (> 5.000 m?)
- Umsatzvolumen in diesem Segment redu-
ziert sich auf 35.400m? (-33 % ggu. Vorjahr)

¥

Eigennutzeranteil bleibt mit 15 % stabil

¥

Spitzenmiete weiterhin bei
37,00 €/m?/Monat (+4,2 % ggii. Vorjahr)

2

Durchschnittsmiete steigt auf
21,80 €/m?*/Monat (+0,5 % ggli. Vorjahr)

in 1.000 m?

¥

Umsatzstarkste Branche: Tourismus/
Verkehr (ca. 21.000 m?, Anteil von 11 %)

Y

Biiroflachenangebot erreicht neuen Hochst-
stand - kurzfristiger Leerstand steigt auf
1.049.500 m?, Quote bei 7,2 %

¥

Fertigstellungsvolumen in 2026 und 2027

= liegt bei rd. 192.000 m? mit einer Vorver-
TOP-3-VERTRAGE SPITZEN- UND DURCHSCHNITTSMIETEN LEERSTAND UND LEERSTANDSRATE mietungsquote von rund 69 %

mtl. nettokalt

72% » Bedingt durch die gegenwartigen wirtschaft-

MSC GERMANY (E|GENNU'!:ZER) 6,7% lichen Rahmenbedingungen zeichnet sich
»Neubau Deutschlandzentrale“, Stockmeyerstralle 37,00 37,00 . o .

ca. 13.600 m? 33.50 34,50 35,00 ’ ) fir den Hamburger Biiromarkt ein heraus-

.13. ) , 00 e b .
31,50 forderndes Vermietungsjahr 2026 ab. Der

INNOGAMES 3,8% Jahresflachenumsatz diirfte sich somit
,N50% NordkanalstraRe 50-52 21,00 20.60 20,80 22,20 21,80 leicht unter Vorjahresniveau bewegen.

ca. 8.600 m? 18,10 ‘ .

-— E
DEUTSCHE BANK g
»~Emporio“ Valentinskamp 70 t =
2 =
€a.7.600m e 2021 022 023 2024 2025 2026/Q2 2021 2022 2023 2024 2025 2026/Q2

SPITZENMIETE DURCHSCHNITTSMIETE

Diagramme >> Quelle: German Property Partners (GPP)
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Berlin

Juten Tach !

SPITZENRENDITEN

Nettoanfangsrendite

4,50 4,50

4,40 4,50

4,40

3,20

2,75

2,60

2021 2022 2023 2024 2025 2026/Q2

BURO GESCHAFTSHAUSER

Der Berliner Investmentmarkt blieb
im 1. Halbjahr deutlich unter dem
Vorjahresniveau. Marktpragend waren
Verkaufe im kleinen Preissegment bis
25 Mio. €.

Margit Lippold

Referentin Research

Tel. +49 30202953 36
m.lippold@grossmann-berger.de

TRANSAKTIONSVOLUMEN

nach Assetklassen

18%

3% 39%

BURO
EINZELHANDEL

HOTEL
MISCHNUTZUNG
SONSTIGE

10%

20%

TRANSAKTIONSVOL

5-Jahres-Mittel (2021-2025):
ca.5,5 Mrd. €

PROGNOSE

inMrd. €

AUSGEWAHLTE TRANSAKTIONEN

,»BERLIN DECKS*
Friedrich-Krause-Ufer 16-21

Kaufer:  Swiss Life

Verkdufer: BCP Friedrich Krause Ufer

FMZ ,,ALTER SCHLACHTHOF*
Hermann-Blankenstein-Strafte 40-44
Kaufer:  Edeka Minden-Hannover
Verkaufer: Patrizia

>100 Mio. €

<50 Mio. €

BERLIN — AUF DEN PUNKT

»

¥

X

¥

4

¥

2

¥

A

GERMAN
PROPERTY
PARTNERS

Transaktionsvolumen von ca. 835 Mio. €
(-35% ggu. Vorjahr)

Bliroimmobilien gefragteste Assetklasse:
ca.39%
Umsatzim CBD: ca. 22 Mio.€,3 %

Grofte Transaktion des 1.Halbjahres:
Verkauf der ,,Berlin Decks*

Starkste Kaufergruppe waren mit 30 %
Fonds-/Assetmanager

Starkste Verkaufergruppe: Nicht-borsen-
notierte Immobiliengesellschaften mit 30 %

Auslandische Investoren investierten
ca. 294 Mio. €,39%

Im 2. Halbjahr kdnnte eine gewisse Dynamik
zurlickkehren, jedoch werden die geo-
politischen Rahmenbedingungen den Markt
weiter beeinflussen

Diagramme >> Quelle: German Property Partners (GPP)
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Buromarkt
Berlin

Juten Tach !

Der Berliner Blirovermietungsmarkt
zeigte im 1. Halbjahr eine deutliche
Belebung. Maligeblicher Treiber war die
Riickkehr grof3volumiger Abschliisse
tber 5.000 m?.

TOP-3-VERTRAGE

JETBRAINS
,Hainwerk®, Revaler StraRe 2
ca. 19.000 m?

STRABAG
,B‘Ella Berlin®, Ella-Barowski-StraRe 32-38
ca. 12.000 m?

COMMERZBANK

»Edge Friedrichspark®, Wriezener Karree 15
ca. 9.000 m?

Margit Lippold

Referentin Research

Tel. +49 30202953 36
m.lippold@grossmann-berger.de

SPITZEN- UND DURCHSCHNITTSMIETEN

mtl. nettokalt

45,00 45,00 47,30

44,30

42,00 ’ . e

40,30

29,30 30,20 29,20 30,90 28,50
25,45

2021 022 023 2024 2025  2026/Q2

SPITZENMIETE DURCHSCHNITTSMIETE

1

inkl. Eigennutzer

PROGNOSE

in 1.000 m?

N
S
]
=
S
o
N

LEERSTAND UND LEERSTANDSRATE

in1.000 m?

2021 2022 2023 2024 2025

¥

2

¥

Y

A

GERMAN
PROPERTY
PARTNERS

L

BERLIN — AUF DEN PUNKT

» Flachenumsatz von ca. 361.000 m? (+52 %
ggl. Vorjahr)

¥

Spitzenmiete bei 47,30 €/m?/Monat - ggii.
Vorjahr um 7% gestiegen

X

Durchschnittsmiete bei 28,50 €/m?*/Monat -
ggl. Vorjahr mit einem Plus von 2%

Umsatzstarkste Branche: Information und
Telekommunikation (77.600 m?, 22 %)

Biiroflichenangebot auf 1.958.000 m? erneut
angestiegen (Leerstandsquote: 8,9 %)

Geplante Fertigstellungen 2026/2027 bei ca.
1.042.000 m?, davon rund 44 % vorvermietet

Der Blick auf das 2. Halbjahr bleibt weiter
optimistisch, so dass der Jahresumsatz bei
bis zu 650.000 m? liegen kénnte

Diagramme >> Quelle: German Property Partners (GPP)
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Dusseldorf

SPITZENRENDITEN

Nettoanfangsrendite
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BURO GESCHAFTSHAUSER

ach !

Grofdvolumige Abschliisse pragten das
Gesamtbild mafigeblich.

Paulina Wingenroth

Head of Research | Investment
Tel. +4921158 59 89 12
p.wingenroth@anteon.de

TRANSAKTIONSVOLUMEN

nach Assetklassen 2% 1%
6%

32%

MISCHNUTZUNG
BURO

GRUNDSTUCKE
HOTEL

EINZELHANDEL
SONSTIGE

TRANSAKTIONSVOLUMEN

inMrd. €

5-Jahres-Mittel (2021-2025):
ca. 1,6 Mrd. € PROGNOSE

AUSGEWAHLTE TRANSAKTIONEN

,»DEIKER HOFE* ca. 250 Mio. €
Danziger Straf3e 109-111/Herma-Kording-Strale 2,2e, 4-5

Kaufer:  HIH Invest

Verkaufer: Black Horse Properties

»DREISCHEIBENHAUS* ca. 240 Mio. €
Dreischeibenhaus 1

Kaufer:  HIH Invest

Verkaufer: Black Horse Properties

»THE TUBE* ca. 170 Mio. €

Reisholzer BahnstraRRe 39
Kdufer:  Frasers Logistics & Commercial Trust (FLCT)
Verkaufer: Frasers Property Limited (FPL)

DUSSELDORF - AUF DEN PUNKT

4

¥

¥

¥

2

¥

Y

¥

A

GERMAN
PROPERTY
PARTNERS

Transaktionsvolumen von 1,0 Mrd. € hat das
Vorjahresergebnis um 308 % uibertroffen

Nachfrage nach der Assetklasse Misch-
nutzung blieb mit einem Anteil von 31 %
am TAV am hochsten

Umsatz im CBD wurde mit 36 % registriert

GroRte Transaktion war der Verkauf der
,Deiker Hofe“ mit rd. 250 Mio. €

Starkste Kaufergruppe waren mit 29 %
Versorgungswerke / Pensionskassen

Auf Verkauferseite setzten sich Projektent-
wickler mit 41% durch

Auslandische Investoren investierten im
ersten Halbjahr 20% in Gewerbeimmobilien

Prognose flir das Jahr 2026 liegt bei rund
1,6 Mrd. €

Diagramme >> Quelle: German Property Partners (GPP)
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Buromarkt
Dusseldorf

ach !

Wahrend kleinere Flachen weiterhin
dominieren und GroRabschliisse selten
bleiben, zeigt sich insgesamt eine
gedampfte Marktdynamik.

Daniela Morsek

Research Biirovermietung
Tel. +49211 58 58 89 61
d.morsek@anteon.de

TOP-3-VERTRAGE

mtl. nettokalt

KPMG AG
,0ne Plaza“, Karl-Arnold-Platz 1a
ca. 17.300 m?

RKW ARCHITEKTUR + RHODE KELLERMANN WAWROWSKY
»KOTower“, Kdnigsallee 106
ca. 4.500 m?

47,10

21,30
1 » 20,10
17,50 9,80 19,50
/
ASPEN SEPARATION
sheylo“, Schwannstralte 6 t
2 =
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» Flachenumsatz von 93.800 m? unterbot Vor-
jahresergebnis um 7%

¥

Durchschnittsmiete steigt ggii. Vorjahr um
14% bzw. auf 22,10 €/m?/Monat

¥

Spitzenmiete steigt auf 44,70 €/m?/Monat
(+6 % ggli. Vorjahr)

» Steuerberater & Wirtschaftspriiferam
umsatzstarksten (20 %, 18.300 m?)

» Biiroflachenangebot sinkt um 2% auf
933.900 m? (Leerstandsquote: 11,9 %)

» Geplante Fertigstellungen (2026/2027):
136.900 m?

» Blirovermietungsvolumen fiir das
Gesamtjahr 2026 von 225.000 m? durchaus
realistisch

Diagramme >> Quelle: German Property Partners (GPP)
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Investment
Koln

Das Transaktionsvolumen in Koln blieb

im ersten Halbjahr eher niedrig. Das
Finanzierungsumfeld ist wieder restriktiver
geworden. Angesichts der begonnenen
Verkaufsprozesse diirften die Transaktionen
in der zweiten Jahreshalfte deutlich

zunehmen, insbesondere im Biirosegment.
Thorsten Neugebauer
Leitung Investment
Tel. +49221 927793 123
thorsten.neugebauer@greif-contzen.de
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Kaufer:  Nicht-borsennotierte Immobiliengesellschaft
Verkaufer: Vertraulich
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KOLN - AUF DEN PUNKT
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TRANSAKTIONSVOLUMEN
»
»
PROGNOSE
»
»
»
AUSGEWAHLTE TRANSAKTIONEN
»DEUTZ-AREAL* ca. 80 Mio. €
Nordlicher Teil >
Kaufer:  Institutioneller Investor
Verkaufer: Gateway Real Estate
BUROGEBAUDE ca. 35 Mio. €
Vertraulich
Kaufer: Privater Investor >
Verkaufer: Vertraulich
GEWERBEPARK ca. 25 Mio. €
Vertraulich

Mit einem Transaktionsvolumen von lediglich
rund 250 Mio. € und nur wenigen Verkaufen fiel
das erste Halbjahr auf dem Kolner Investment-
markt eher gedampft aus (-17 % ggii. Vorjahr)

Der groRte Verkauf betraf ein Entwicklungs-
grundstiick in K6ln-Milheim, das Gateway
Real Estate an einen institutionellen Investor
weitergab.

Bislang wurden nur einzelne Bliroimmobilien
veraulert, dies diirfte sich im weiteren Jahres-
verlauf aber andern.

Im Zuge des Irankrieges sind die Hypotheken-
zinsen gestiegen und die Finanzierungs-
bedingungen sind noch etwas restriktiver ge-
worden, so dass die Kaufpreise wieder unter
Anpassungsdruck geraten sind.

Zwar wurden bislang nur einzelne Verkaufe
von Top-Produkten beurkundet, indikatorisch
sind aber hohere Biiro- und Logistik-Spitzen-
renditen zu erwarten.

In den letzten Monaten wurden Verkaufs-
prozesse fiir einige Biiroobjekte gestartet,
von denen die Mehrzahl hoffentlich spatestens
im 4. Quartal beurkundet wird.

Wenngleich moglicherweise nicht alle Trans-
aktionen abgeschlossen werden, diirften die
Verkaufe im 2. Halbjahr dennoch deutlich zu-
nehmen.

Diagramme >> Quelle: German Property Partners (GPP)
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Buromarkt
Koln

TOP-3-VERTRAGE

DEUTSCHE BANK
»,Dominium®, Tunisstrafte 19-23
ca. 7.000 m?

MSIG EUROPE
LKOInTurm®, Im Mediapark 8
ca. 3.400 m?

KATHOLINO
Josef-Lammerting-Allee 20-22
ca.2.100 m?

Aktuell besteht vor allem Nachfrage
nach kleineren Flachen. Die
Vermietungsprozesse laufen oft

eher zogerlich. Im Premiumsegment
bleiben hohe Zielmieten erforderlich,
abseits davon werden inzwischen

Zugestandnisse gewahrt.
Andreas Reul
Leitung Bliroimmobilien
Tel. +49 221 937 793 220

andreas.reul@greif-contzen.de
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Aufgrund der schwachen Konjunktur und
neuer geopolitischer Krisen halt die Zurtick-
haltung vieler Blironutzer in Kéln weiter an.

Im 1. Halbjahr wurde nur ein Flachenumsatz
von rund 80.000 m? erzielt (-27 % ggii. Vor-
jahreszeitraum)

Die zwei grofRten Vermietungen umfassten zu-
sammen rund 10.400 m? - Neubauten wurden
nur vereinzelt angemietet.

Der Leerstand ist seit Jahresbeginn deutlich ge-
stiegen - Leerstandsquote inklusive Unterver-
mietungsflachen aktuell ca. 6,50 %.

Der Druck, Mietpreise zu senken und Incentives
zu gewahren, hat zugenommen.

Die Spitzenmiete betrug ca. 33,00 €/m?/Monat,
die flachengewichtete Durchschnittsmiete
sank auf ca. 20,50 €/m?/Monat.

Die Fertigstellungen werden sich nach dem
deutlichen Riickgangim letzten Jahr 2026 mit
rund 85.000 m? dem zehnjahrigen Mittelwert
von etwa 94.000 m? wieder annihern - Mehr als
die Halfte sind aktuell Sanierungsprojekte.

Aufgrund des schwachen 1. Halbjahres wird
der Flachenumsatz des Vorjahres voraus-
sichtlich nicht erreicht werden - In Einzelfallen
sind noch groRere Vermietungen zu erwarten.

Der Leerstand wird voraussichtlich noch
steigen. Die Mieten bleiben unter Druck.

Diagramme >> Quelle: German Property Partners (GPP)
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Investment
Frankfurt

SPITZENRENDITEN

Nettoanfangsrendite

in %

BURO GESCHAFTSHAUSER

Grole !

Vor dem Hintergrund eines weiterhin
schwierigen Finanzierungsmarkts
sowie der konjunkturellen und
geopolitischen Rahmenbedingungen
bleibt der Investmentmarkt
eingetriibt.

Maximilian Kiihna

Co-Head Investment

Tel. +49 69 907 44 87 44
maximilian.kuehnass@blackolive.de

TRANSAKTIONSVOLUMEN
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13%
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5-Jahres-Mittel (2021-2025):
ca.2,5Mrd. €
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2023 2026

AUSGEWAHLTE TRANSAKTIONEN

»FIFTY AVON*

Mainzer Landstrafte 50

Kaufer:  DZ-Bank

Verkaufer: Starwood Capital/Cells Property

»OVERTURE“ ca. 70 Mio. €
JunghofstraRe 13-15

Kaufer:  Versicherungskammer Bayern (VKB)

Verkaufer: Shaftesbury

VERTRAULICH
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Transaktionsvolumen mit 303 Mio. € rund 47 %
Uiber sehr schwachem Vorjahresniveau

Starkste Assetklasse: Bliroimmobilien (62 %)

GroRere Transaktionen waren der Eigen-
nutzerkauf des ,,Fifty Avon“, Mainzer Landstralle
50, und der Erwerb des ,,Overture®, Junghofstraf3e
13-15, fiir rund 70 Mio. € jeweils im Bankenviertel

Starkste Kaufergruppe: Spezialfonds (31%), v. a.
durch 3 groRere Verkaufe im Bereich zwischen 20
und 40 Mio. €

Starkste Verkaufergruppe: Spezialfonds (49 %),
v.a.durch die Transaktionen des ,,Fifty Avon“ und
,Overture”

Die Netto-Spitzenrendite fiir Buroobjekte ist
durch den Verkauf,,Overture® auf 4,80 % ge-
stiegen - andere Nutzungsarten blieben stabil.

Der Frankfurter Investmentmarktes verharrt
krisenbedingt auf niedrigem Niveau

Diverse Transaktionen befinden sich in der
Pipeline oder sind bereits am Markt, andere
werden jedoch auch abgebrochen, wie das
Beispiel Opernturm zeigt

Bei den Spitzenrenditen wird es zu keiner
nennenswerten Veranderung kommen

2026 ist ein Transaktionsvolumen zwischen 1 und
knapp 2 Mrd. € moglich, falls noch einige gréRRere
Transaktionen finalisiert werden

Diagramme >> Quelle: German Property Partners (GPP)
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Buromarkt
Frankfurt

TOP-3-VERTRAGE

DZ-BANK EIGENNUTZER
4Fifty Avon“, Mainzer LandstraRRe 50
ca. 20.800 m?

FRAPORT
+The Squaire“, Am Flughafen
ca. 6.000 m?

WILLKIE FARR & GALLAGHER
Opernplatz 2
ca. 5.300 m?

Grole !

Die Nachfrage konzentriert sich nach
wie vor sehr stark auf hochwertige
Flachen in sehr guter Lage - allerdings
in kleinerem Zuschnitt als friiher.

Kevin T. Nguyen

Managing Partner

Tel. +49 69 907 44 87 26
kevin.nguyen@blackolive.de
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» Flachenumsatz mit 169.800 m? und 279 Ab-
schliissen aufgrund fehlender GroRdeals
deutlich unter dem sehr guten Vorjahres-
ergebnis (-53 %)

¥

Schwerpunkt der Nachfrage im Bankenviertel:
34% des Gesamtumsatzes u.a. durch den
Eigennutzerkauf des ,,Fifty Avon®

¥

Weiteres Auseinanderdriften der Mietpreise:
Spitzenmiete um 10 % auf 56,00 €/m?/Monat
gestiegen - Durchschnittsmiete um 11%
gesunken auf 27,10 €/m?/Monat

¥

Beratungsunternehmen mit 24 % stéarkste
Nachfragegruppe - Finanzdienstleister aktuell
mit 17 % beteiligt und damit auf Platz zwei

¥

Leerstand ggii. Vorjahr nur geringfiigig erhoht,
ca. 1,5 Mio. m? - Leerstandsquote: 13%

2

Fertigstellungen 2026 mehr als doppelt so

hoch wie 2025: ca. 120.000 m? - Belegungs-
quote 59 % - 2027: rund 300.000 m? - 62 %

schon vermietet

¥

Bis Ende 2026 geringere Vermietungsleistung
erwartet (rund 400.000 m? bis 450.000 m?),

da bisher weniger Groflabschliisse alsim
Rekordjahr 2025 abgeschlossen wurden oder in
der Pipeline sind

» Leerstand bleibt hoch, allenfalls leicht steigend

» Die Mietpreise im Premium-Segment werden
weiter steigen, im Durchschnittist die Boden-
bildung erreicht

Diagramme >> Quelle: German Property Partners (GPP)



TOP-7-STANDORTE » Q 1-2 2026

Investment

Stuttgart

SPITZENRENDITEN

Nettoanfangsrendite
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Auch der Stuttgarter Investmentmarkt
bleibt von den anhaltenden wirtschaftli-
chen und geopolitischen Unsicherheiten
nicht unbertihrt. Die nur schwer kalku-
lierbaren Rahmenbedingungen fiihren
weiterhin zu spurbarer Zurtickhaltung
auf Investorenseite.

Simone Wiedmann
Leiterin Investment

Tel. +49 711207 02 724
simone.wiedmann@eug.de
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Der Stuttgarter Investmentmarkt war im

1. Halbjahr von sehr geringer Transaktions-
akivitat gepragt - Es wurden keine nennens-
werten Transaktionen vollzogen

Transaktionenvolumen von rund 40 Mio. €
(-33% ggu. Vorjahr)

Mit einem Anteil von ca. 90 % waren Family
Offices/Private Anleger die dominierende
Kaufergruppe

Auf Verkauferseite waren ebenfalls Family
Offices/Private Anleger mit einem Anteil von
etwa 60% am aktivsten

Insgesamt wurde nur wenige, tiber-
wiegend kleinvolumige Transaktionen ab-
geschlossen - der Fokus lag weiterhin auf
City und Innenstadt

Netto-Spitzenrendite Biiro: 4,6 %

Fir das 2. Halbjahr wird mit steigenden
Marktaktivitaten gerechnet. Es befinden
sich einige Objekte in der Pipeline, die at-
traktive Investmentchancen bieten. Ins-
gesamt ist ein Transaktionsvolumen von
rund 300 Mio. € realistisch.

Diagramme >> Quelle: German Property Partners (GPP)
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BuUromarkt
Stuttgart

TOP-3-VERTRAGE

CARIAD SE
LSW11“ Weissacher StraRRe 11
ca. 6.900 m?

CENIT AG
~Emporia“ Industriestrafte 52+54
ca. 5.900 m?

DEUTSCHER SPARKASSENVERLAG
»W2 Campus®, Am Wallgraben 95
ca. 4.500 m?

Bis zum Jahresende erwarten

wir einige GroRvertrage. Diese
fehlten im 1. Halbjahr, was fiir das
verhaltnismaRig schwache Ergebnis
sorgte.

Helga Schoner

Beraterin Biirovermietung
Tel. +49 711 207 02 714
helga.schoener@eug.de

SPITZEN- UND DURCHSCHNITTSMIETEN

mtl. nettokalt

37,00 37,00
35,00 ) 3600 30
33,00
25,0
22,40
18,30 18,50 17,90
16,00 ; 17,30 : ;
E
€ 2021 022 023 2024 025 2026

SPITZENMIETE DURCHSCHNITTSMIETE

OO
OO
OO
ooo o
ooo o
ooo o
inkl. Eigennutzer
5-Jahres-Mittel
(2021-2025):
ca.193.400 m?
PROGNOSE

in 1.000 m?

LEERSTAND UND LEERSTANDSRATE

7,0%
6,6%

3,2%

in1.000 m?

2021 2022 2023 2024 2025 2026/Q2

A

GERMAN
PROPERTY
PARTNERS

STUTTGART — AUF DEN PUNKT

GroRabschliisse bleiben aus -
Flachenumsatz reduziert sich um 42 % auf
rd. 56.500 m?

4

¥

Spitzenmiete bleibt stabil bei 37,00 €/m?/
Monat - die Tendenz ist steigend

¥

Durchschnittsmiete sinkt aufgrund weniger
hochpreisiger Vertrage auf 17,90 €/m?/Monat
(-15% ggii. Vorjahr)

¥

IT-/Telekommunikationsbranche ist mit
einem Anteil von 23 % starkster Nachfrager

¥

Leerstand steigt auf rd. 603.500 m? an und
erreicht eine Quote von 7,0%

¥

Weniger Neubauflachen: 2026 und 2027 rd.
66.700 m?, bereits 32 % vorvermietet

» Fir das Gesamtjahr 2026 wird ein Flachen-
umsatz zwischen 130.000 bis 150.000 m?
erwartet

Diagramme >> Quelle: German Property Partners (GPP)
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Munchen

Servug !

SPITZENRENDITEN

Nettoanfangsrendite
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BURO GESCHAFTSHAUSER

Der Investmentmarkt bleibt
anspruchsvoll: Finanzierung,
Preisfindung und Transaktionsvolumen
stehen weiter unter Druck. In Miinchen
funktionieren vor allem echte Prime-
Lagen - abseits davon bleibt der Markt

selektiv und deutlich schwieriger.
Alexander Zigan
Geschaftsfiihrer
Tel. +49 89 179 594 20
alexander.zigan@eug.de

TRANSAKTIONSVOLUMEN

nach Assetklassen
14%

4%

0 .
4% BURO
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LOGISTIK
MISCHNUTZUNG

SONSTIGES

18%

inMrd. €

PROGNOSE

AUSGEWAHLTE TRANSAKTIONEN

»ALTE AKADEMIE*
Neuhauser StraRBe 8-10
Kaufer:  OPESImmobilien/Heinz Hermann Thiele Stiftung
Verkaufer: Signa (Insolvenzverwalter)/Freistaat Bayern

ca. 180 Mio. €

BUROIMMOBILIE ca. 167 Mio. €
Prinzregentenplatz 7-9

Kaufer:  Conren Land

Verkaufer: Union Investment
»ARTRIUM/LINDBERG-HAUS* ca. 100 Mio. €

SonnenstrafRe 15
Kdufer:  Kreissparkasse Miinchen-Starnberg
Verkaufer: Projektgesellschaft
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MUNCHEN — AUF DEN PUNKT
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Transaktionsvolumen mit ca. 900 Mio. € etwa
aufVorjahresniveau

Starkste Assetklasse waren Biliroimmobilien mit
rund 45%

GroRere Transaktionen waren der Verkauf
der ,,Alten Akademie“ fiir ca. 180 Mio. €, der
Buiroimmobilie Prinzregentenplatz 7-9 fiir ca.
167Mio.€, als auch der Eigennutzerdeal der
Kreissparkasse Miinchen-Starnberg mit dem
Erwerb des ehemaligen Lindberghaus in der
Sonnenstrafie

Starkste Kaufergruppe: Family Offices/ Private
Investoren ca.40%

Starkste Verkaufergruppe: Offentliche Hand
(22%), hierzu tragt vor allem der Verkauf der
,Alten Akademie“ bei

Die Netto-Spitzenrendite fiir Bliroobjekte ist
leicht auf ca. 4,30 % gestiegen

Diverse Transaktionen befinden sichin der
Pipeline oder sind bereits am Markt, einige
werden jedoch noch nicht zu Ende gefiihrt

Durch die herausfordernden Rahmen-
bedingungen bleiben vor allem grof3e Trans-
aktionen und auBerhalb der Innenstadt
weiterhin rar

2026 ist ein Transaktionsvolumen zwischen 2,5
und knapp 3 Mrd. € méglich, sofern noch einige
groRere Transaktionen finalisiert werden

Diagramme >> Quelle: German Property Partners (GPP)
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Buromarkt
Munchen

Servug !

TOP-3-VERTRAGE

JETBRAINS
sTucherPark®, Am Tucherpark 12
ca. 21.500 m?

E.ON
»An den Briicken®, LandsbergerstralRe 94-90
ca.21.300 m?

NXP SEMICONDUCTERS
LAER®, Fritz-Schaffer-Strafte 9
ca. 10.000 m?

Das erste Halbjahr zeigt: Der
Miinchner Bliromarkt ist intakt,
aber selektiv. Grofabschliisse und
hochwertige Flachen treiben den
Markt - fiir viele Bestandsobjekte
bleibt die Vermarktung

anspruchsvoll.
Alexander Zigan
Geschaéftsfiihrer
Tel. +49 89 179 594 20
alexander.zigan@eug.de
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Flachenumsatz bei rund 346.000 m? (+34% ggii
Vorjahr) - inkl. ca. 32.000 m? Baustart durch
Apple und 10 Abschliissen tiber 5.000 m?

Schwerpunkt der Nachfrage aus den
Bereichen Verteidigung, Robotics und Luft-/
Raumfahrt, als auch IT/KI

Entwicklung der Mietpreise: Spitzenmiete
klettert um 5% auf 56,70 €/m?/Monat, Durch-
schnittsmiete steigt moderat um 2% auf 26,50
€/m?*Monatim Vorjahresvergleich

Nachgefragt sind qualitativ hochwertige Ge-
baude in guten, etablierten Biirolagen und im
Stadtbereich Miinchen

Leerstand ggii. Vorjahr erhoht sich um ca. 10%,
aufca. 2,2 Mio. m? - Leerstandsquote: 8,8 %

Fertigstellungen 2026 knapp 300.000 m?, Be-
legungsquote 65 %, 2027: rund 325.000 m?, ca.
30 % schon vermietet

Bis Ende 2026 wird eine stabile Vermietungs-
leistung von rund 600.000 m? bis 650.000 m?
erwartet - Einige GroRabschliisse sind in fort-
geschrittenen Verhandlungen und der Bereich
zwischen 2.500 bis 5.000 m? entwickelt sich
ebenfalls stabil

Leerstand bleibt hoch, diirfte aber nicht mehr
stark ansteigen

Die Mietpreise im Premium-Segment werden
weiter steigen

Diagramme >> Quelle: German Property Partners (GPP)
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Leistungen - auf den Punkt

GPP. EIN NETZWERK MIT PERSONLICHKEIT.
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Sie mochten bei Ihren Immobiliengeschaften

in Deutschland mit einem Ansprechpartner
zusammenarbeiten, der Sie in allen Fragen zu
Gewerbe-Immobilien kompetent und sach-
kundig unterstiitzt? Unser Leistungsspektrum
deckt sowohl Immobilien-Investments als

auch die gewerbliche Vermietung ab und wir
verfligen liber Kenntnisse in allen Risikoklassen
und Objektarten. Uber unser Netzwerk erhalten
Sie alles, was Ihr Vorhaben wirkungsvoll und
langfristig nach vorn bringt.

Immobilien-Investments
Gewerbliche Vermietung

Unternehmerisches Immobilienmanagement
(CREM)

Research
Bank- und Finanzierungsleistungen

Eigenkapitalfinanzierung fiir
Projektentwicklungen

Fonds- und Asset-Management
Immobilienverwaltung
Immobilienbewertung (Gutachten)

Land-und forstwirtschaftliche Immobilien
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Partner

GPP STANDORTE

In Norddeutschland bietet Grossmann & Berger mit Standorten in Hamburg
und Berlin seine Immobiliendienstleistungen an, Stiddeutschland betreut
E & G Real Estate mit Sitz in Stuttgart und Miinchen.

Fiir den Immobilienmarkt Diisseldorf und Ruhrgebiet ist Anteon Immobilien
der richtige Ansprechpartner, die Metropolregion Kéln und die Stadt Bonn
hat GREIF & CONTZEN bestens im Blick. Der Frankfurter Biiromarkt wird von

+Hallo !

E8LG IMMOBILIEN

Grossmann & Berger Gruppe

Borsenplatz 1

70174 Stuttgart

T +49 71120702 - 700
F +49 71120702 - 702

STUTTGART & MUNCHEN
E & G Real Estate GmbH

Herzog-Rudolf-Strafte 1
80539 Miinchen

T +4989 179594 -0

F +49 89 179594 - 55

blackolive komplett abgedeckt. gpp@eug.de gpp@eug.de
ANTEON DUSSELDORF | ESSEN GREIF& CONTZEN KOLN | BONN
Anteon Immobilien GmbH & Co. KG Greif & Contzen Immobilien GmbH
Ernst-Schneider-Platz 1 Pferdmengesstrafie 42
40212 Disseldorf 50968 Koln

T +49 211 585889 -0
F +49211 585889 - 88
gpp@anteon.de

T +49221937793-0
F +49221937793 - 77
gpp@greif-contzen.de

FRANKFURT

blaCk0||Ve blackolive advisors GmbH

Reuterweg 18

60323 Frankfurt

T +49 699074487 -0
F +49 69 9074487 - 10
gpp@blackolive.de

Grossmann & Berger

Immobilien

Bleichenbriicke 9 (Stadthofe)
20354 Hamburg

T +49 40 350802 -0

F +49 40 350802 - 36
gpp@grossmann-berger.de

HAMBURG & BERLIN
Grossmann & Berger GmbH

Potsdamer Platz 9

10117 Berlin

T +49 302029532 -0

F +49 302029532 -5
gpp@grossmann-berger.de

Wir weisen darauf hin, dass sémtliche von uns getatigten Aussagen unverbindlich sind. Diese basieren iiberwiegend auf Angaben Dritter. Der Marktbericht dient ausschlieBlich der allgemeinen Information unserer Kunden. Das vollstdndige Impressum der Unternehmen finden Sie unter

www.germanpropertypartners.de, ein Glossar unter www.germanpropertypartners.de/research/glossar

A

GERMAN
PROPERTY
PARTNERS

PARTNER — AUF DEN PUNKT

Als in unserer jeweiligen Region fiihrende
Immobilienunternehmen im Gewerbebereich
haben wir uns zu einem deutschlandweiten Im-
mobiliennetzwerk zusammengeschlossen. Wir
sind flinf starke Partner.

Mit German Property Partners wollen wir lhnen
an allen wichtigen deutschen Immobilienstand-
orten unseren besonderen Service zur Verfii-
gung stellen. Besonders deshalb, weil Sie sich
bei all Ihren gewerblichen Immobilienanliegen
in Deutschland von einem Dienstleister beraten
lassen kénnen - von uns. Uber unser Netzwerk
und unsere jeweilige Marktstellung kénnen wir
Ihnen deutschlandweit hervorragende Stand-
ortkenntnisse und einen bevorzugten Markt-
zugang bieten.

Die langjahrige Unternehmenszugehdorigkeit
unserer Mitarbeiter macht German Property
Partners zu einem verldsslichen Partner.




