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Im 1. Halbjahr war das Investment-
geschehen an den Top-7-Standorten 
weiterhin sehr selektiv. Regional 
prägten vereinzelte Großabschlüsse 
das Transaktionsvolumen.  Die 
Bürovermietungsmärkte zeigten 
ebenfalls eine differenzierte 
Entwicklung. Moderne, nachhaltige 
Flächen in zentralen Lagen werden 
weiterhin solide nachgefragt. Aufgrund 
der wirtschaftlichen und geopolitischen 
Unsicherheiten halten sich aber viele 
Unternehmen bei Anmietungen zurück. 

Markus Müller 
Geschäftsführer  
und Sprecher von GPP
Anteon Immobilien
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HAMBURG BERLIN DÜSSELDORF KÖLN FRANKFURT STUTTGART MÜNCHEN TOP-7

TRANSAKTIONSVOLUMEN [Mio. €] 1.000 835 1.000 250 303 40 900 4.329
GGÜ. VORJAHR [%] 27 -35 308 -17 47 -33 -2 14
ANTEIL INTERN. INVESTOREN [%] 39 35 20 32 23 0 9 26
ANTEIL ASSETKLASSE BÜRO [%] 34 39 31 20 62 60 45 38
SPITZENRENDITE BÜRO [%] 4,50 4,40 4,50 4,40 4,80 4,60 4,30 4,50
GGÜ. VORJAHR [%-Pkt.] 0,00 0,10 0,00 0,00 0,20 0,10 0,10 0,07
SPITZENRENDITE  GESCHÄFTSHÄUSER [%] 4,10 4,40 4,40 4,00 4,30 4,10 4,00 4,19
GGÜ. VORJAHR [%-Pkt.] 0,00 0,00 0,00 -0,40 0,00 0,00 0,50 0,02
SPITZENRENDITE LOGISTIK [%] 4,70 4,50 4,40 4,60 4,50 4,70 4,50 4,56
GGÜ. VORJAHR [%-Pkt.] 0,20 0,10 -0,20 0,20 0,00 0,20 0,00 0,07

BÜROVERMIETUNG

	» Flächenumsatz leicht unter Vorjahresniveau: 
1,3 Mio. m² (-6 % ggü. Vorjahr)

	» Leerstandsquote nochmals gestiegen: 9,1 %  
(+0,7 %-Punkte ggü. Vorjahr)

	» Unterschiedliche Entwicklung der  
Durchschnitts- und Spitzenmieten an den  
Top-7-Standorten

	» Vorvermietungsquote über alle Standorte 
für 2026/2027 bei rund 51 %

INVESTMENT

	» Transaktionsvolumen über Vorjahresniveau: 
4,3 Mrd. € (+14 % ggü. Vorjahr)

	» Spitzenrendite von Büroimmobilien leicht 
angestiegen: 4,50 % 

	» Spitzenrenditen der verschiedenen 
Assetklassen verbleiben auf ähnlichen Niveaus 
– insgesamt leichte Anstiegstendenzen

	» Büro ist die am stärksten gehandelte 
Assetklasse: 38 %

FLÄCHENUMSATZ [m²] 186.000 361.000 93.800 80.000 169.800 56.500 346.000 1.293.100
GGÜ. VORJAHR [%] -14 52 -7 -27 -53 -42 34 -6
Ø-MIETE [€/m² mtl. netto] 21,80 28,50 22,10 20,50 27,10 17,90 26,50 -
GGÜ. VORJAHR [%] 0 2 14 -11 -11 -15 2 -
SPITZENMIETE [€/m² mtl. netto] 37,00 47,30 44,70 33,00 56,00 37,00 56,70 -
GGÜ. VORJAHR [%] 4 7 6 -3 10 0 5 -
LEERSTAND [m²] 1.049.500 1.958.000 933.200 538.000 1.502.800 603.500 2.232.500 8.817.500
GGÜ. VORJAHR [%] 19 12 -1 17 0 11 10 7
LEERSTANDSQUOTE [%] 7,2 8,9 11,9 6,5 13,0 7,0 9,4 9,1
GGÜ. VORJAHR [%-Pkt.] 1,1 1,0 -0,4 0,9 0,2 0,6 0,8 0,7
FERTIGSTELLUNGEN 2026+2027 [m²] 192.000 1.042.000 145.100 195.000 421.900 66.700 625.000 2.684.000
VORVERMIETUNGSQUOTE [%] 69 44 40 81 61 32 47 51
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ÜBERBLICK – AUF DEN PUNKT

Diagramme  >>  Quelle: German Property Partners (GPP)
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	» Transaktionsvolumen über Vorjahres-
niveau: 4,3 Mrd. € (+14 % ggü. Vorjahr)

	» Entwicklung des Transaktionsvolumens 
an allen Standorten sehr unterschiedlich: 
Düsseldorf (+308 %) | Frankfurt (+47 %) | 
Hamburg (+27 %) | München (-2 %) | Köln (-17 %) 
| Stuttgart (-33 %) | Berlin (-35 %)

	» Düsseldorf und Hamburg teilen sich den 
Spitzenplatz beim TAV:  
Hamburg (1,0 Mrd. €) | Düsseldorf (1,0 Mrd. €) 
| München (0,9 Mrd. €) | Berlin (0,8 Mrd. €) | 
Frankfurt (0,3 Mrd. €) | Köln (0,3 Mrd. €) |  
Stuttgart (0,04 Mrd. €) 

	» Bürommobilien stärkste  
Assetklasse: 38 % (2025: 36 %)

	» Spitzenrendite Büro leicht angestiegen:  
Frankfurt (4,80 %) | Stuttgart (4,60 %) | 
Hamburg (4,50 %) | Düsseldorf (4,50 %) |  
Berlin (4,40 %) | Köln (4,40 %) | München 
(4,30 %) 

	» Internationale Investoren zurückhaltend – 
Anteil: 26 % (+1 %-Punkte ggü. Vorjahr)

	» Trotz der positiven Halbjahresbilanz im Vor-
jahresvergleich bleibt das Marktumfeld heraus-
fordernd. Für den Jahresverlauf wird aufgrund 
teils gut gefüllter Pipelines mit leicht steigender 
Transaktionsdynamik gerechnet. Gleichzeitig 
bleiben die geopolitischen und konjunkturellen 
Rahmenbedingungen ein Unsicherheitsfaktor.
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DÜSSELDORF „DREISCHEIBENHAUS“
Dreischeibenhaus 1
Käufer: 	 HIH Invest
Verkäufer: 	Black Horse Properties

TOP-10-TRANSAKTIONEN

HAMBURG „ALSTERHAUS“
Jungfernstieg 16
Käufer:	 Schoeller Group/Versorgungskasse
Verkäufer:	 Signa Gruppe (Insolvenzverwalter)

6
BERLIN „BERLIN DECKS“ 
Friedrich-Krause-Ufer 16-21
Käufer: 	 Swiss Life
Verkäufer: 	BCP Friedrich Krause Ufer

7
HAMBURG „FLOW“
Deelböge 19
Käufer:	 Bayerische Hausbau Real Estate
Verkäufer:	 Bayerische Hausbau Development/Matrix

8
KÖLN „DEUTZ-AREAL“                     
Nördlicher Teil
Käufer: 	 Institutioneller Investor
Verkäufer: 	Gateway Real Estate

9
FRANKFURT „FIFTY AVON“
Mainzer Landstraße 50
Käufer: 	 DZ-Bank
Verkäufer: 	Starwood Capital/Cells Property

10
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INVESTMENT – AUF DEN PUNKT

BERLIN   DÜSSELDORF   FRANKFURT   HAMBURG   KÖLN   MÜNCHEN   STUTTGART

Investment

Diagramme  >>  Quelle: German Property Partners (GPP)

>> ca. 240 Mio. €

>> > 150 Mio. €

>> > 100 Mio. €

>> > 100 Mio. €

>> ca. 80 Mio. €

>> VERTRAULICH

DÜSSELDORF „DEIKER HÖFE“ 
Danziger Straße 109-111/Herma-Körding-Straße 2,2e, 4-5
Käufer: 	 HIH Invest
Verkäufer: 	Black Horse Properties

1

DÜSSELDORF „THE TUBE“              
Reisholzer Bahnstraße 39
Käufer: 	 Frasers Logistics & Commercial Trust (FLCT)
Verkäufer: 	Frasers Property Limited (FPL)

4
MÜNCHEN BÜROIMMOBILIE
Prinzregentenplatz 7-9
Käufer: 	 Conren Land
Verkäufer: 	Union Investment

5

3
MÜNCHEN „ALTE AKADEMIE“                     
Neuhauser Straße 8-10
Käufer: 	 OPES Immobilien/Heinz Hermann Thiele Stiftung
Verkäufer: 	Signa (Insolvenzverwalter)/Freistaat Bayern

>> ca. 250 Mio. €

>> ca. 180 Mio. €

>> ca. 170 Mio. €

>> ca. 167 Mio. €

TOP-7-STANDORTE  »  Q 1-2 2026
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	» Flächenumsatz leicht unter Vorjahresniveau: 
1,3 Mio. m² (-6 % ggü. Vorjahr) 

	» Berlin mit höchstem Flächenumsatz: 
Berlin (361.000 m², +52 %) | München 
(346.000 m², +34 %) | Hamburg (186.000 m², 
-14 %) | Frankfurt (169.800 m², -53 %) | Köln 
(80.000 m², -27 %) | Düsseldorf (93.800 m², -7 %) | 
Stuttgart (56.500 m², -42 %)  

	» Leerstandsraten größtenteils gestiegen:  
Köln (6,5 %) | Stuttgart (7,0 %) | Hamburg 
(7,2 %) | München (8,8 %) | Berlin (8,9 %) | 
Düsseldorf (11,9 %) | Frankfurt (13,0 %) 

	» Durchschnittsmieten mit sehr gemischter  
Entwicklung – Spitzenmieten größtenteils 
stabil oder weiter gestiegen

	» Vereinzelte Großabschlüsse, vor allem in 
Berlin und München, sorgten an den Top-7-
Märkten für ein Ergebnis knapp unterhalb 
des Vorjahresniveaus. Das Marktgeschehen 
blieb aber vielerorts verhalten. Moderne, 
nachhaltige und zentral gelegene Flächen 
treffen weiterhin auf eine solide Nachfrage. 
Viele Unternehmen zeigen sich jedoch auf-
grund der geopolitischen Verwerfungen 
und des makroökonomischen Umfelds sehr 
zurückhaltend. Für 2026 kann von einem 
Flächenumsatz im Bereich des Vorjahres-
niveaus ausgegangen werden.

DURCHSCHNITTSMIETE

MÜNCHEN „TUCHERPARK“       	                             
JetBrains
Am Tucherpark 121
MÜNCHEN „AN DEN BRÜCKEN“                    
E.ON
Landsberger Straße 84-902
FRANKFURT „FIFTY AVON“
DZ-Bank (Eigennutzer)
Mainzer Landstraße 503
BERLIN „HAINWERK“       	                             
JetBrains
Revaler Straße 24
DÜSSELDORF „ONE PLAZA“	
KPMG AG
Karl-Arnold-Platz 1a5

HAMBURG „MSC ZENTRALE“ 
MSC Germany (Eigennutzer)
Stockmeyerstraße6
BERLIN „B‘ELLA BERLIN“	
Strabag
Ella-Bawrowski-Straße 32-387
MÜNCHEN „AER“	
nxp Semiconducters
Fritz-Schäffler-Straße 98
BERLIN „EDGE FRIEDRICHSPARK“ 
Commerzbank 
Wriezener Karree 159
HAMBURG „N50“           
InnoGames 
Nordkanalstraße 50-5210

TOP-10-VERTRÄGE BÜROMARKT – AUF DEN PUNKT

SPITZENMIETE LEERSTANDSRATE
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Diagramme  >>  Quelle: German Property Partners (GPP)

mtl. nettokaltmtl. nettokalt

 >>   21.500 m²

 >>   21.300 m²

 >>   20.800 m²

 >>   13.000 m²

 >>   12.000 m²

 >>   10.000 m²

 >>   19.000 m²  >>     9.000 m²

 >>   17.300 m²  >>     8.600 m²

TOP-7-STANDORTE  »  Q 1-2 2026
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	» Transaktionsvolumen: 1,0 Mrd. € (+27 % 
ggü. Vorjahr)

	» Büroimmobilien Spitzenreiter unter den  
Assetklassen: 34 %

	» Logistikrenditen angestiegen: Büro-
immobilien 4,50 % (±0,0 %-Punkte) |  
Geschäftshäuser 4,10 % (±0,0 %-Punkte) | 
Industrie- und Logistikimmobilien 4,70 % 
(+0,2 %-Punkte) 

	» Größte Transaktion des Jahres: Alsterhaus, 
Jungfernstieg 16 – über 150 Mio. €

	» Stärkste Käufergruppe: Private Investoren/
Family Offices (22 %)

	» Stärkste Verkäufergruppe: Offene Im-
mobilienpublikumsfonds und Börsen-
notierte Immobilieninvestment-AG/REIT 
(23 %)

	» Ausländische Investoren deutlich aktiver: 
39 % (+21 %-Punkte ggü. Vorjahr)

	» Die Anzahl an Transaktionen hat im 
1. Halbjahr deutlich zugenommen. Haupt-
sächlich im kleinen bis mittleren Preis-
segment ab. Die geopolitische Lage und die 
jüngste Zinsentwicklung führen weiterhin 
zu viel Unsicherheit und Zurückhaltung. Für 
2026 wird insgesamt ein Ergebnis leicht über 
dem Vorjahresniveau erwartet.

HAMBURG – AUF DEN PUNKT

Jens Mollenhauer
Referent Research
Tel. +49 40 350 802 231
j.mollenhauer@grossmann-berger.de

Moin! TRANSAKTIONSVOLUMEN

LOGISTIK   BÜRO   GESCHÄFTSHÄUSER
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Investment
Hamburg

Private Investoren und Family 
Offices waren erneut die aktivste 
Käufergruppe. Insbesondere wurde im 
CBD investiert, wo stabile Erträge und 
vorhandenes Mietsteigerungspotenzial 
für Sicherheit sorgen. 

Diagramme  >>  Quelle: German Property Partners (GPP)

nach Assetklassen 
AUSGEWÄHLTE TRANSAKTIONEN

1
2

„ALSTERHAUS“
Jungfernstieg 16 
Käufer:	 Schoeller Group/Versorgungskasse
Verkäufer:	 Signa Gruppe (Insolvenzverwalter)

„FLOW“                   
Deelböge 19
Käufer:	 Bayerische Hausbau Real Estate
Verkäufer:	 Bayerische Hausbau Development/Matrix

>> > 100 Mio. €

>>  > 150 Mio. €

„DEUTSCHE BANK“                   
Alter Wall 37-53/Adolphsplatz
Käufer:	 Art- Invest Real Estate
Verkäufer:	 Vertraulich

>>  vertraulich

3

TOP-7-STANDORTE  »  Q 1-2 2026
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	» 186.000 m²– Flächenumsatz sinkt signifikant 
(–14 % ggü. Vorjahr)

	» Weniger Großabschlüsse (> 5.000 m²)  
– Umsatzvolumen in diesem Segment redu-
ziert sich auf 35.400 m² (–33 % ggü. Vorjahr)

	» Eigennutzeranteil bleibt mit 15 % stabil

	» Spitzenmiete weiterhin bei  
37,00 €/m²/Monat (+4,2 % ggü. Vorjahr)

	» Durchschnittsmiete steigt auf  
21,80 €/m²/Monat (+0,5 % ggü. Vorjahr)

	» Umsatzstärkste Branche: Tourismus/
Verkehr (ca. 21.000 m², Anteil von 11  %)

	» Büroflächenangebot erreicht neuen Höchst-
stand – kurzfristiger Leerstand steigt auf 
1.049.500 m², Quote bei 7,2 %

	» Fertigstellungsvolumen in 2026 und 2027 
liegt bei rd. 192.000 m² mit einer Vorver-
mietungsquote von rund 69 %

	» Bedingt durch die gegenwärtigen wirtschaft-
lichen Rahmenbedingungen zeichnet sich 
für den Hamburger Büromarkt ein heraus-
forderndes Vermietungsjahr 2026 ab. Der 
Jahresflächenumsatz dürfte sich somit 
leicht unter Vorjahresniveau bewegen.

HAMBURG – AUF DEN PUNKT

Anna Martens
Referentin Research
Tel. +49 40 350 802 615
a.martens@grossmann-berger.de

Moin! FLÄCHENUMSATZ

Büromarkt
Hamburg

Im 2. Quartal wurden einige großvolu-
mige Verträge vermittelt. Hauptsächlich 
spielte sich das Marktgeschehen jedoch 
im kleinen und mittleren Flächenseg-
ment ab. Die unsicheren wirtschaftlichen 
Perspektiven schlagen weiterhin auf den 
Büromarkt durch.

SPITZENMIETE   DURCHSCHNITTSMIETE

SPITZEN- UND DURCHSCHNITTSMIETENTOP-3-VERTRÄGE LEERSTAND UND LEERSTANDSRATE
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Diagramme  >>  Quelle: German Property Partners (GPP)
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inkl. Eigennutzer

MSC GERMANY (EIGENNUTZER) 
„Neubau Deutschlandzentrale“, Stockmeyerstraße	   
>>  ca. 13.600 m²

INNOGAMES
„N50“, Nordkanalstraße 50-52
 >>  ca. 8.600 m²

DEUTSCHE BANK
„Emporio“, Valentinskamp 70 
>>  ca. 7.600 m²

TOP-7-STANDORTE  »  Q 1-2 2026
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	» Transaktionsvolumen von ca. 835 Mio. €  
(-35 % ggü. Vorjahr)

	» Büroimmobilien gefragteste Assetklasse: 
ca. 39 %

	» 	Umsatz im CBD: ca. 22 Mio. €, 3 %

	» 	Größte Transaktion des 1.Halbjahres: 
Verkauf der „Berlin Decks“

	» 	Stärkste Käufergruppe waren mit 30 % 
Fonds-/Assetmanager

	» 	Stärkste Verkäufergruppe: Nicht-börsen-
notierte Immobiliengesellschaften mit 30 %

	» 	Ausländische Investoren investierten  
ca. 294 Mio. €, 39 %

	» 	Im 2. Halbjahr könnte eine gewisse Dynamik 
zurückkehren, jedoch werden die geo-
politischen Rahmenbedingungen den Markt 
weiter beeinflussen

Margit Lippold
Referentin Research
Tel. +49 30 20 29 53 36
m.lippold@grossmann-berger.de

Juten Tach!

LOGISTIK   BÜRO   GESCHÄFTSHÄUSER

TRANSAKTIONSVOLUMENSPITZENRENDITEN
Nettoanfangsrendite 
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Investment
Berlin

Der Berliner Investmentmarkt blieb 
im 1. Halbjahr deutlich unter dem 
Vorjahresniveau. Marktprägend waren 
Verkäufe im kleinen Preissegment bis 
25 Mio. €.

Diagramme  >>  Quelle: German Property Partners (GPP)

nach Assetklassen 

BERLIN – AUF DEN PUNKTTRANSAKTIONSVOLUMEN
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AUSGEWÄHLTE TRANSAKTIONEN

5-Jahres-Mittel (2021-2025):
ca. 5,5 Mrd. €

1
2

„BERLIN DECKS“
Friedrich-Krause-Ufer 16-21
Käufer:	 Swiss Life
Verkäufer:	 BCP Friedrich Krause Ufer

FMZ „ALTER SCHLACHTHOF“
Hermann-Blankenstein-Straße 40-44
Käufer:	 Edeka Minden-Hannover
Verkäufer:	 Patrizia

>> < 50 Mio. €

>> > 100 Mio. €

TOP-7-STANDORTE  »  Q 1-2 2026
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	» Flächenumsatz von ca. 361.000 m² (+52 % 
ggü. Vorjahr)

	» 	Spitzenmiete bei 47,30 €/m²/Monat – ggü. 
Vorjahr um 7 % gestiegen

	» 	Durchschnittsmiete bei 28,50 €/m²/Monat – 
ggü. Vorjahr mit einem Plus von 2 %

	» 	Umsatzstärkste Branche: Information und 
Telekommunikation (77.600 m², 22 %) 

	» 	Büroflächenangebot auf 1.958.000 m² erneut 
angestiegen (Leerstandsquote: 8,9 %)

	» 	Geplante Fertigstellungen 2026/2027 bei ca. 
1.042.000 m², davon rund 44 % vorvermietet

	» 	Der Blick auf das 2. Halbjahr bleibt weiter 
optimistisch, so dass der Jahresumsatz bei 
bis zu 650.000 m² liegen könnte

Juten Tach!

Büromarkt
Berlin

Der Berliner Bürovermietungsmarkt 
zeigte im 1. Halbjahr eine deutliche 
Belebung. Maßgeblicher Treiber war die 
Rückkehr großvolumiger Abschlüsse 
über 5.000 m².

SPITZENMIETE   DURCHSCHNITTSMIETE

SPITZEN- UND DURCHSCHNITTSMIETENTOP-3-VERTRÄGE LEERSTAND UND LEERSTANDSRATE
mtl. nettokalt

in
 €

/m
²

JETBRAINS
„Hainwerk“, Revaler Straße 2
>>  ca. 19.000 m²1
STRABAG
„B‘Ella Berlin“, Ella-Barowski-Straße 32-38
>>  ca. 12.000 m²2
COMMERZBANK
„Edge Friedrichspark“, Wriezener Karree 15
>>  ca. 9.000 m²3

Diagramme  >>  Quelle: German Property Partners (GPP)
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Margit Lippold
Referentin Research
Tel. +49 30 20 29 53 36
m.lippold@grossmann-berger.de

5-Jahres-Mittel (2021-2025):
ca. 637.600 m²
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	» Transaktionsvolumen von 1,0 Mrd. € hat das 
Vorjahresergebnis um 308 % übertroffen

	» Nachfrage nach der Assetklasse Misch-
nutzung blieb mit einem Anteil von 31 %  
am TAV am höchsten 

	» Umsatz im CBD wurde mit 36 % registriert 

	» Größte Transaktion war der Verkauf der 
„Deiker Höfe“ mit rd. 250 Mio. €

	» Stärkste Käufergruppe waren mit 29 %   
Versorgungswerke / Pensionskassen

	» Auf Verkäuferseite setzten sich Projektent-
wickler mit 41 % durch 

	» Ausländische Investoren investierten im 
ersten Halbjahr 20 % in Gewerbeimmobilien  

	» Prognose für das Jahr 2026 liegt bei rund  
1,6 Mrd. € 

Paulina Wingenroth
Head of Research | Investment
Tel. +49 211 58 59 89 12
p.wingenroth@anteon.de

Tach!

LOGISTIK   BÜRO   GESCHÄFTSHÄUSER

TRANSAKTIONSVOLUMENSPITZENRENDITEN
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Investment
Düsseldorf

Großvolumige Abschlüsse prägten das 
Gesamtbild maßgeblich.

Diagramme  >>  Quelle: German Property Partners (GPP)

nach Assetklassen 
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„DEIKER HÖFE“ 
Danziger Straße 109-111/Herma-Körding-Straße 2,2e, 4-5
Käufer:	 HIH Invest
Verkäufer:	 Black Horse Properties

„DREISCHEIBENHAUS“                  
Dreischeibenhaus 1 
Käufer:	 HIH Invest
Verkäufer:	 Black Horse Properties

5-Jahres-Mittel (2021-2025):
ca. 1,6 Mrd. €

>>  ca. 240 Mio. €

>>  ca. 250 Mio. €

„THE TUBE“
Reisholzer Bahnstraße 39
Käufer:	 Frasers Logistics & Commercial Trust (FLCT)
Verkäufer:	 Frasers Property Limited (FPL)

>>  ca. 170 Mio. €

3
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5-Jahres-Mittel (2021-2025):
ca. 244.000 m²
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	» Flächenumsatz von 93.800 m² unterbot Vor-
jahresergebnis um 7 % 

	» 	Durchschnittsmiete steigt ggü. Vorjahr um 
14 % bzw. auf 22,10 €/m²/Monat

	» 	Spitzenmiete steigt auf 44,70 €/m²/Monat 
(+6 % ggü. Vorjahr) 

	» 	Steuerberater & Wirtschaftsprüfer am  
umsatzstärksten (20 %, 18.300 m²) 

	» 	Büroflächenangebot sinkt um 2 % auf 
933.900 m² (Leerstandsquote: 11,9 %) 

	» 	Geplante Fertigstellungen (2026/2027): 
136.900 m² 

	» 	Bürovermietungsvolumen für das 
Gesamtjahr 2026 von 225.000 m² durchaus 
realistisch

Daniela Morsek
Research Bürovermietung
Tel. +49 211 58 58 89 61
d.morsek@anteon.de

Tach!

Büromarkt
Düsseldorf

Während kleinere Flächen weiterhin 
dominieren und Großabschlüsse selten 
bleiben, zeigt sich insgesamt eine 
gedämpfte Marktdynamik.

SPITZENMIETE   DURCHSCHNITTSMIETE

SPITZEN- UND DURCHSCHNITTSMIETENTOP-3-VERTRÄGE LEERSTAND UND LEERSTANDSRATE
mtl. nettokalt

in
 €

/m
²

KPMG AG
„One Plaza“, Karl-Arnold-Platz 1a	   
>>  ca. 17.300 m²1
RKW ARCHITEKTUR + RHODE KELLERMANN WAWROWSKY
„KöTower“, Königsallee 106 
>>  ca. 4.500 m²2
ASPEN SEPARATION
„heylo“, Schwannstraße 6	   
>>  ca. 3.000 m²3

Diagramme  >>  Quelle: German Property Partners (GPP)

inkl. Eigennutzer
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	» Mit einem Transaktionsvolumen von lediglich 
rund 250 Mio. € und nur wenigen Verkäufen fiel 
das erste Halbjahr auf dem Kölner Investment-
markt eher gedämpft aus (-17 % ggü. Vorjahr)

	» Der größte Verkauf betraf ein Entwicklungs-
grundstück in Köln-Mülheim, das Gateway 
Real Estate an einen institutionellen Investor 
weitergab. 

	» Bislang wurden nur einzelne Büroimmobilien 
veräußert, dies dürfte sich im weiteren Jahres-
verlauf aber ändern.

	» Im Zuge des Irankrieges sind die Hypotheken-
zinsen gestiegen und die Finanzierungs-
bedingungen sind noch etwas restriktiver ge-
worden, so dass die Kaufpreise wieder unter 
Anpassungsdruck geraten sind.

	» Zwar wurden bislang nur einzelne Verkäufe 
von Top-Produkten beurkundet, indikatorisch 
sind aber höhere Büro- und Logistik-Spitzen-
renditen zu erwarten. 

	» In den letzten Monaten wurden Verkaufs-
prozesse für einige Büroobjekte gestartet, 
von denen die Mehrzahl hoffentlich spätestens 
im 4. Quartal beurkundet wird.

	» Wenngleich möglicherweise nicht alle Trans-
aktionen abgeschlossen werden, dürften die 
Verkäufe im 2. Halbjahr dennoch deutlich zu-
nehmen.

Thorsten Neugebauer
Leitung Investment
Tel. +49 221 927 793 123
thorsten.neugebauer@greif-contzen.de

Hallo!

LOGISTIK   BÜRO   GESCHÄFTSHÄUSER

TRANSAKTIONSVOLUMENSPITZENRENDITEN
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Investment
Köln

Das Transaktionsvolumen in Köln blieb 
im ersten Halbjahr eher niedrig. Das 
Finanzierungsumfeld ist wieder restriktiver 
geworden. Angesichts der begonnenen 
Verkaufsprozesse dürften die Transaktionen 
in der zweiten Jahreshälfte deutlich 
zunehmen, insbesondere im Bürosegment.

Diagramme  >>  Quelle: German Property Partners (GPP)

nach Assetklassen 
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„DEUTZ-AREAL“                               
Nördlicher Teil
Käufer:	 Institutioneller Investor
Verkäufer:	 Gateway Real Estate

BÜROGEBÄUDE
Vertraulich
Käufer:	 Privater Investor
Verkäufer: 	Vertraulich

GEWERBEPARK                          
Vertraulich
Käufer:	 Nicht-börsennotierte Immobiliengesellschaft 
Verkäufer: 	Vertraulich

3

5-Jahres-Mittel (2021-2025):
ca. 1,7 Mrd. €

>> ca. 35 Mio. €

>> ca. 25 Mio. €

>> ca. 80 Mio. €
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5-Jahres-Mittel (2021-2025):
ca. 256.000 m²
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	» Aufgrund der schwachen Konjunktur und 
neuer geopolitischer Krisen hält die Zurück-
haltung vieler Büronutzer in Köln weiter an.

	» Im 1. Halbjahr wurde nur ein Flächenumsatz 
von rund 80.000 m² erzielt (-27 % ggü. Vor-
jahreszeitraum)

	» Die zwei größten Vermietungen umfassten zu-
sammen rund 10.400 m² – Neubauten wurden 
nur vereinzelt angemietet.

	» Der Leerstand ist seit Jahresbeginn deutlich ge-
stiegen – Leerstandsquote inklusive Unterver-
mietungsflächen aktuell ca. 6,50 %.

	» Der Druck, Mietpreise zu senken und Incentives 
zu gewähren, hat zugenommen.

	» Die Spitzenmiete betrug ca. 33,00 €/m²/Monat, 
die flächengewichtete Durchschnittsmiete 
sank auf ca. 20,50 €/m²/Monat.

	» Die Fertigstellungen werden sich nach dem 
deutlichen Rückgang im letzten Jahr 2026 mit 
rund 85.000 m² dem zehnjährigen Mittelwert 
von etwa 94.000 m² wieder annähern – Mehr als 
die Hälfte sind aktuell Sanierungsprojekte.

	» Aufgrund des schwachen 1. Halbjahres wird 
der Flächenumsatz des Vorjahres voraus-
sichtlich nicht erreicht werden – In Einzelfällen 
sind noch größere Vermietungen zu erwarten.

	» Der Leerstand wird voraussichtlich noch 
steigen. Die Mieten bleiben unter Druck.

Andreas Reul
Leitung Büroimmobilien
Tel. +49 221 937 793 220
andreas.reul@greif-contzen.de

Morje!

Büromarkt
Köln

Aktuell besteht vor allem Nachfrage 
nach kleineren Flächen. Die 
Vermietungsprozesse laufen oft 
eher zögerlich. Im Premiumsegment 
bleiben hohe Zielmieten erforderlich, 
abseits davon werden inzwischen 
Zugeständnisse gewährt.

SPITZENMIETE   DURCHSCHNITTSMIETE

SPITZEN- UND DURCHSCHNITTSMIETENTOP-3-VERTRÄGE LEERSTAND UND LEERSTANDSRATE
mtl. nettokalt

in
 €

/m
²

DEUTSCHE BANK
„Dominium“, Tunisstraße 19-23
>>  ca. 7.000 m²1
MSIG EUROPE
„KölnTurm“, Im Mediapark 8
>>  ca. 3.400 m²2
KATHOLINO
Josef-Lammerting-Allee 20-22
>>  ca. 2.100 m²3

Diagramme  >>  Quelle: German Property Partners (GPP)
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5-Jahres-Mittel (2021-2025):
ca. 2,5 Mrd. €
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	» Transaktionsvolumen mit 303 Mio. €  rund 47 % 
über sehr schwachem Vorjahresniveau

	» Stärkste Assetklasse: Büroimmobilien (62 %)

	» Größere Transaktionen waren der Eigen-
nutzerkauf des „Fifty Avon“, Mainzer Landstraße 
50, und der Erwerb des „Overture“, Junghofstraße 
13-15, für rund 70 Mio. € jeweils im Bankenviertel

	» Stärkste Käufergruppe: Spezialfonds (31 %), v. a. 
durch 3 größere Verkäufe im Bereich zwischen 20 
und 40 Mio. €

	» Stärkste Verkäufergruppe: Spezialfonds (49 %), 
v.a. durch die Transaktionen des „Fifty Avon“ und 
„Overture“

	» Die Netto-Spitzenrendite für Büroobjekte ist 
durch den Verkauf „Overture“ auf 4,80 % ge-
stiegen – andere Nutzungsarten blieben stabil.

	» Der Frankfurter Investmentmarktes verharrt 
krisenbedingt auf niedrigem Niveau

	» Diverse Transaktionen befinden sich in der 
Pipeline oder sind bereits am Markt, andere 
werden jedoch auch abgebrochen, wie das  
Beispiel Opernturm zeigt

	» Bei den Spitzenrenditen wird es zu keiner 
nennenswerten Veränderung kommen

	» 2026 ist ein Transaktionsvolumen zwischen 1 und 
knapp 2 Mrd. € möglich, falls noch einige größere 
Transaktionen finalisiert werden

Gude!

LOGISTIK   BÜRO   GESCHÄFTSHÄUSER

TRANSAKTIONSVOLUMENSPITZENRENDITEN
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Investment
Frankfurt

Vor dem Hintergrund eines weiterhin 
schwierigen Finanzierungsmarkts 
sowie der konjunkturellen und 
geopolitischen Rahmenbedingungen 
bleibt der Investmentmarkt 
eingetrübt.

Diagramme  >>  Quelle: German Property Partners (GPP)

nach Assetklassen 
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1
2

„FIFTY AVON“                             	       
Mainzer Landstraße 50 
Käufer:	 DZ-Bank
Verkäufer:	 Starwood Capital/Cells Property

„OVERTURE“ 	            	         
Junghofstraße 13-15 
Käufer:	 Versicherungskammer Bayern (VKB)
Verkäufer:	 Shaftesbury

>> ca. 70 Mio. €

>> VERTRAULICH

Maximilian Kühnaß 
Co-Head Investment
Tel. +49 69 907 44 87 44
maximilian.kuehnass@blackolive.de
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Kevin T. Nguyen
Managing Partner
Tel. +49 69 907 44 87 26
kevin.nguyen@blackolive.de
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	» Flächenumsatz mit 169.800 m² und 279 Ab-
schlüssen aufgrund fehlender Großdeals 
deutlich unter dem sehr guten Vorjahres-
ergebnis (-53 %)

	» Schwerpunkt der Nachfrage im Bankenviertel: 
34 % des Gesamtumsatzes u.a. durch den 
Eigennutzerkauf des „Fifty Avon“

	» Weiteres Auseinanderdriften der Mietpreise: 
Spitzenmiete um 10 % auf 56,00 €/m²/Monat  
gestiegen – Durchschnittsmiete um 11 %  
gesunken auf 27,10 €/m²/Monat

	» Beratungsunternehmen mit 24 % stärkste 
Nachfragegruppe – Finanzdienstleister aktuell 
mit 17 % beteiligt und damit auf Platz zwei

	» Leerstand ggü. Vorjahr nur geringfügig erhöht, 
ca. 1,5 Mio. m² – Leerstandsquote: 13 %

	» Fertigstellungen 2026 mehr als doppelt so 
hoch wie 2025: ca. 120.000 m² – Belegungs-
quote 59 % – 2027: rund 300.000 m² – 62 % 
schon vermietet

	» Bis Ende 2026 geringere Vermietungsleistung 
erwartet (rund 400.000 m² bis 450.000 m²), 
da bisher weniger Großabschlüsse als im 
Rekordjahr 2025 abgeschlossen wurden oder in 
der Pipeline sind

	» Leerstand bleibt hoch, allenfalls leicht steigend

	» Die Mietpreise im Premium-Segment werden 
weiter steigen, im Durchschnitt ist die Boden-
bildung erreicht

Gude!

Büromarkt
Frankfurt

Die Nachfrage konzentriert sich nach 
wie vor sehr stark auf hochwertige 
Flächen in sehr guter Lage – allerdings 
in kleinerem Zuschnitt als früher.

SPITZENMIETE   DURCHSCHNITTSMIETE

SPITZEN- UND DURCHSCHNITTSMIETENTOP-3-VERTRÄGE LEERSTAND UND LEERSTANDSRATE
mtl. nettokalt

in
 €

/m
²

DZ-BANK EIGENNUTZER
„Fifty Avon“, Mainzer Landstraße 50	   
>>  ca. 20.800 m²1
FRAPORT
„The Squaire“, Am Flughafen
>>  ca. 6.000 m²2
WILLKIE FARR & GALLAGHER
Opernplatz 2 
>>  ca. 5.300 m²3

Diagramme  >>  Quelle: German Property Partners (GPP)
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5-Jahres-Mittel (2021-2025):
ca. 449.900 m²
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	» 	Der Stuttgarter Investmentmarkt war im 
1. Halbjahr von sehr geringer Transaktions-
akivität geprägt – Es wurden keine nennens-
werten Transaktionen vollzogen

	» 	Transaktionenvolumen von rund 40 Mio. € 
(-33 % ggü. Vorjahr)

	» 	Mit einem Anteil von ca. 90 % waren Family 
Offices/Private Anleger die dominierende 
Käufergruppe

	» 	Auf Verkäuferseite waren ebenfalls Family 
Offices/Private Anleger mit einem Anteil von 
etwa 60 % am aktivsten

	» Insgesamt wurde nur wenige, über-
wiegend kleinvolumige Transaktionen ab-
geschlossen – der Fokus lag weiterhin auf 
City und Innenstadt

	» 	Netto-Spitzenrendite Büro: 4,6 % 

	» Für das 2. Halbjahr wird mit steigenden 
Marktaktivitäten gerechnet. Es befinden 
sich einige Objekte in der Pipeline, die at-
traktive Investmentchancen bieten. Ins-
gesamt ist ein Transaktionsvolumen von 
rund 300 Mio. € realistisch.

Simone Wiedmann
Leiterin Investment
Tel. +49 711 207 02 724
simone.wiedmann@eug.de

Hallo!

LOGISTIK   BÜRO   GESCHÄFTSHÄUSER

TRANSAKTIONSVOLUMENSPITZENRENDITEN
Nettoanfangsrendite 

in
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BÜRO 
MISCHNUTZUNG
EINZELHANDEL
GRUNDSTÜCKE

Investment
Stuttgart

Auch der Stuttgarter Investmentmarkt 
bleibt von den anhaltenden wirtschaftli-
chen und geopolitischen Unsicherheiten 
nicht unberührt. Die nur schwer kalku-
lierbaren Rahmenbedingungen führen 
weiterhin zu spürbarer Zurückhaltung 
auf Investorenseite.

Diagramme  >>  Quelle: German Property Partners (GPP)

nach Assetklassen 
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5-Jahres-Mittel (2021-2025):
ca. 0,8 Mrd. €
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	» Großabschlüsse bleiben aus –  
Flächenumsatz reduziert sich um 42 % auf 
rd. 56.500 m² 

	» Spitzenmiete bleibt stabil bei 37,00 €/m²/
Monat – die Tendenz ist steigend

	» Durchschnittsmiete sinkt aufgrund weniger 
hochpreisiger Verträge auf 17,90 €/m²/Monat 
(-15 % ggü. Vorjahr)

	» IT-/Telekommunikationsbranche ist mit 
einem Anteil von 23 % stärkster Nachfrager

	» Leerstand steigt auf rd. 603.500 m² an und 
erreicht eine Quote von 7,0 % 

	» Weniger Neubauflächen: 2026 und 2027 rd. 
66.700 m², bereits 32 % vorvermietet

	» Für das Gesamtjahr 2026 wird ein Flächen-
umsatz zwischen 130.000 bis 150.000 m²  
erwartet

Helga Schöner
Beraterin Bürovermietung
Tel. +49 711 207 02 714
helga.schoener@eug.de

Hallo!

Büromarkt
Stuttgart

Bis zum Jahresende erwarten 
wir einige Großverträge. Diese 
fehlten im 1. Halbjahr, was für das 
verhältnismäßig schwache Ergebnis 
sorgte.

SPITZENMIETE   DURCHSCHNITTSMIETE

SPITZEN- UND DURCHSCHNITTSMIETENTOP-3-VERTRÄGE LEERSTAND UND LEERSTANDSRATE
mtl. nettokalt

in
 €

/m
²

CARIAD SE
„W11“, Weissacher Straße 11
>>  ca. 6.900 m²1
CENIT AG
„Emporia“, Industriestraße 52+54
>>  ca. 5.900 m²2
DEUTSCHER SPARKASSENVERLAG
„W2 Campus“, Am Wallgraben 95
>>  ca. 4.500 m²3

Diagramme  >>  Quelle: German Property Partners (GPP)

inkl. Eigennutzer
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	» Transaktionsvolumen mit ca. 900 Mio. € etwa 
auf Vorjahresniveau

	» Stärkste Assetklasse waren Büroimmobilien mit 
rund 45 %

	» Größere Transaktionen waren der Verkauf 
der „Alten Akademie“ für ca. 180 Mio. €, der 
Büroimmobilie Prinzregentenplatz 7-9 für ca. 
167 Mio. €, als auch der Eigennutzerdeal der 
Kreissparkasse München-Starnberg mit dem 
Erwerb des ehemaligen Lindberghaus in der 
Sonnenstraße

	» Stärkste Käufergruppe: Family Offices/ Private 
Investoren ca. 40 %

	» Stärkste Verkäufergruppe: Öffentliche Hand 
(22 %), hierzu trägt vor allem der Verkauf der 
„Alten Akademie“ bei

	» Die Netto-Spitzenrendite für Büroobjekte ist 
leicht auf ca. 4,30 % gestiegen

	» Diverse Transaktionen befinden sich in der 
Pipeline oder sind bereits am Markt, einige 
werden jedoch noch nicht zu Ende geführt

	» Durch die herausfordernden Rahmen-
bedingungen bleiben vor allem große Trans-
aktionen und außerhalb der Innenstadt 
weiterhin rar

	» 2026 ist ein Transaktionsvolumen zwischen 2,5 
und knapp 3 Mrd. € möglich, sofern noch einige 
größere Transaktionen finalisiert werden

LOGISTIK   BÜRO   GESCHÄFTSHÄUSER

TRANSAKTIONSVOLUMENSPITZENRENDITEN
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Investment
München

Der Investmentmarkt bleibt 
anspruchsvoll: Finanzierung, 
Preisfindung und Transaktionsvolumen 
stehen weiter unter Druck. In München 
funktionieren vor allem echte Prime-
Lagen – abseits davon bleibt der Markt 
selektiv und deutlich schwieriger.

Diagramme  >>  Quelle: German Property Partners (GPP)

nach Assetklassen 

MÜNCHEN – AUF DEN PUNKTTRANSAKTIONSVOLUMEN
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Servus!

AUSGEWÄHLTE TRANSAKTIONEN

Alexander Zigan
Geschäftsführer
Tel. +49 89 179 594 20
alexander.zigan@eug.de

1
2

„ALTE AKADEMIE“                     
Neuhauser Straße 8-10
Käufer: 	 OPES Immobilien/Heinz Hermann Thiele Stiftung
Verkäufer: 	Signa (Insolvenzverwalter)/Freistaat Bayern

BÜROIMMOBILIE 
Prinzregentenplatz 7-9 
Käufer: 	 Conren Land
Verkäufer:	 Union Investment

„ARTRIUM/LINDBERG-HAUS“
Sonnenstraße 15 
Käufer:	 Kreissparkasse München-Starnberg
Verkäufer:	 Projektgesellschaft

3

5-Jahres-Mittel (2021-2025):
ca. 3,2 Mrd. €

>> ca. 167 Mio. €

>> ca. 100 Mio. €

>> ca. 180 Mio. €
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	» Flächenumsatz bei rund 346.000 m² (+34 % ggü 
Vorjahr) – inkl. ca. 32.000 m² Baustart durch 
Apple und 10 Abschlüssen über 5.000 m² 

	» Schwerpunkt der Nachfrage aus den  
Bereichen Verteidigung, Robotics und Luft-/
Raumfahrt, als auch IT/KI

	» Entwicklung der Mietpreise: Spitzenmiete 
klettert um 5 % auf 56,70 €/m²/Monat, Durch-
schnittsmiete steigt moderat um 2 % auf 26,50 
€/m²/Monat im Vorjahresvergleich

	» Nachgefragt sind qualitativ hochwertige Ge-
bäude in guten, etablierten Bürolagen und im 
Stadtbereich München

	» Leerstand ggü. Vorjahr erhöht sich um ca. 10 %, 
auf ca. 2,2 Mio. m² – Leerstandsquote: 8,8 %

	» Fertigstellungen 2026 knapp 300.000 m², Be-
legungsquote 65 %, 2027: rund 325.000 m², ca. 
30 % schon vermietet

	» Bis Ende 2026 wird eine stabile Vermietungs-
leistung von rund 600.000 m² bis 650.000 m² 
erwartet – Einige Großabschlüsse sind in fort-
geschrittenen Verhandlungen und der Bereich 
zwischen 2.500 bis 5.000 m² entwickelt sich 
ebenfalls stabil

	» Leerstand bleibt hoch, dürfte aber nicht mehr 
stark ansteigen

	» Die Mietpreise im Premium-Segment werden 
weiter steigen

Alexander Zigan
Geschäftsführer
Tel. +49 89 179 594 20
alexander.zigan@eug.de

Büromarkt
München

Das erste Halbjahr zeigt: Der 
Münchner Büromarkt ist intakt, 
aber selektiv. Großabschlüsse und 
hochwertige Flächen treiben den 
Markt – für viele Bestandsobjekte 
bleibt die Vermarktung 
anspruchsvoll.

SPITZENMIETE   DURCHSCHNITTSMIETE

SPITZEN- UND DURCHSCHNITTSMIETENTOP-3-VERTRÄGE LEERSTAND UND LEERSTANDSRATE
mtl. nettokalt
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JETBRAINS
„TucherPark“, Am Tucherpark 12 
>>  ca. 21.500 m²1
E.ON
„An den Brücken“, Landsbergerstraße 94-90 
>>  ca. 21.300 m²2
NXP SEMICONDUCTERS
„AER“, Fritz-Schäffer-Straße 9 
>>  ca. 10.000 m²3

Diagramme  >>  Quelle: German Property Partners (GPP)

inkl. Eigennutzer
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5-Jahres-Mittel 
(2021-2025):
ca. 599.700 m²
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Sie möchten bei Ihren Immobiliengeschäften 
in Deutschland mit einem Ansprechpartner 
zusammenarbeiten, der Sie in allen Fragen zu 
Gewerbe-Immobilien kompetent und sach-
kundig unterstützt? Unser Leistungsspektrum 
deckt sowohl Immobilien-Investments als 
auch die gewerbliche Vermietung ab und wir 
verfügen über Kenntnisse in allen Risikoklassen 
und Objektarten. Über unser Netzwerk erhalten 
Sie alles, was Ihr Vorhaben wirkungsvoll und 
langfristig nach vorn bringt. 

	» Immobilien-Investments

	» Gewerbliche Vermietung

	» �Unternehmerisches Immobilienmanagement 
(CREM) 

	» Research

	» Bank- und Finanzierungsleistungen

	» Eigenkapitalfinanzierung für  
Projektentwicklungen 

	» Fonds- und Asset-Management

	» Immobilienverwaltung

	» Immobilienbewertung (Gutachten)

	» Land-und forstwirtschaftliche Immobilien

GPP. EIN NETZWERK MIT PERSÖNLICHKEIT.

Leistungen – auf den Punkt
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Als in unserer jeweiligen Region führende 
Immobilienunternehmen im Gewerbebereich 
haben wir uns zu einem deutschlandweiten Im-
mobiliennetzwerk zusammengeschlossen. Wir 
sind fünf starke Partner.

Mit German Property Partners wollen wir Ihnen 
an allen wichtigen deutschen Immobilienstand-
orten unseren besonderen Service zur Verfü-
gung stellen. Besonders deshalb, weil Sie sich 
bei all Ihren gewerblichen Immobilienanliegen 
in Deutschland von einem Dienstleister beraten 
lassen können – von uns. Über unser Netzwerk 
und unsere jeweilige Marktstellung können wir 
Ihnen deutschlandweit hervorragende Stand-
ortkenntnisse und einen bevorzugten Markt-
zugang bieten.

Die langjährige Unternehmenszugehörigkeit 
unserer Mitarbeiter macht German Property 
Partners zu einem verlässlichen Partner.

PARTNER – AUF DEN PUNKT

DÜSSELDORF | ESSEN  
Anteon Immobilien GmbH & Co. KG  

Ernst-Schneider-Platz 1  
40212 Düsseldorf 
T	+49 211 585889 - 0 
F	+49 211 585889 - 88 
gpp@anteon.de

FRANKFURT 
blackolive advisors GmbH 

Reuterweg 18 
60323 Frankfurt 
T	+49 69 9074487 - 0 
F	+49 69 9074487 - 10 
gpp@blackolive.de

STUTTGART & MÜNCHEN  
E & G Real Estate GmbH 

Herzog-Rudolf-Straße 1 
80539 München 
T	+49 89 179594 - 0  
F +49 89 179594 - 55 
gpp@eug.de

HAMBURG & BERLIN  
Grossmann & Berger GmbH 

Potsdamer Platz 9 
10117 Berlin 
T 	+49 30 2029532 - 0 
F	+49 30 2029532 - 5 
gpp@grossmann-berger.de

KÖLN | BONN   
Greif & Contzen Immobilien GmbH  
Pferdmengesstraße 42

50968 Köln 
T	+49 221 937793 - 0  
F	+49 221 937793 - 77 
gpp@greif-contzen.de

 

GPP STANDORTE

In Norddeutschland bietet Grossmann & Berger mit Standorten in Hamburg 
und Berlin seine Immobiliendienstleistungen an, Süddeutschland betreut  
E & G Real Estate mit Sitz in Stuttgart und München. 

Für den Immobilienmarkt Düsseldorf und Ruhrgebiet ist Anteon Immobilien 
der richtige Ansprechpartner, die Metropolregion Köln und die Stadt Bonn 
hat GREIF & CONTZEN bestens im Blick. Der Frankfurter Büromarkt wird von 
blackolive komplett abgedeckt.

Hallo!

Wir weisen darauf hin, dass sämtliche von uns getätigten Aussagen unverbindlich sind. Diese basieren überwiegend auf Angaben Dritter. Der Marktbericht dient ausschließlich der allgemeinen Information unserer Kunden.  Das vollständige Impressum der Unternehmen finden Sie unter 
www.germanpropertypartners.de, ein Glossar unter www.germanpropertypartners.de/research/glossar 

Partner

Börsenplatz 1 
70174 Stuttgart 
T	+49 71120702 - 700  
F +49 71120702 - 702 
gpp@eug.de

Bleichenbrücke 9 (Stadthöfe) 
20354 Hamburg  
T 	+49 40 350802 - 0 
F	+49 40 350802 - 36 
gpp@grossmann-berger.de
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